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Contexto
Nacional
El contexto nacional para la temporada 2023-2024 en-
cuentra a Chile con una superficie plantada de 129.016,5 
hectáreas (Catastro 2022), con una disminución de un 
0,8% al catastro 2021. Esto es importante mencionar 
para referencia de las hectáreas arrancadas o que aban-
donaron producción en la presente temporada, inclu-
so después de la pandemia no se había visto un efecto 
agrícola respecto a las dificultades de la industria, que 
obligó a los grandes compradores a cesar contratos y 
ajustar las compras de uvas. Esta temporada, la cosecha 
en Viña Sutil fue acotada solo al presupuesto de ventas 
esperado.

En relación con las variedades de vid viníferas declara-
das a nivel nacional, el 73,63% de la superficie corres-
ponde a variedades tintas y un 26,37% a variedades 
blancas. La mayor superficie plantada corresponde a 
Cabernet-Sauvignon con 37.207,05 ha (28,84% del to-
tal plantado), le sigue Sauvignon blanc con 14.456,90 
ha (11,21%), Merlot con 10.651,51 ha (8,26%), País 
10.385,15 ha (8,05%), Carmenere con 10.219,62 ha 
(7,92%) y por último, Chardonnay con 10.205,51 ha 
(7,91%).
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Gráfico: Distribución de variedades plantadas a nivel nacional. Fuente: ODEPA, 2024.
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Con respecto a la distribución de la cosecha en Viña 
Sutil, los blancos representaron el 76,7% y los tintos el 
23,3% del total de kilos cosechados. También mucha 
dispersión en grados de madurez. Fue un invierno llu-
vioso, primavera húmeda y atrasada (primavera más 
bien fría). Luego, las ultimas olas de calor de febrero, 
no hicieron más que obligar a la planta a cerrar sus es-
tomas para no perder exageradas cantidades de agua y 

DISTRIBUCIÓN DE COSECHA

Gráfico: Distribución de cosecha vino blanco y tinto.

REPORTE VENDIMIA 2 0 2 4

por ende la maduración no avanzó cómo se esperaba. 
Todos estos factores marcaron la tendencia a como re-
sultarían los mostos este año: Esto es, alcohol modera-
do, acidez natural y alejados de la calidez del año pasa-
do. El resultado es un Alcohol promedio de 13,3% Alc. 
a nivel bodega.
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Nuestros
viñedos

Valle de Limarí

Top Wine Group cuenta con viñedos en Limarí (Norte), 
Colchagua (Centro) y Cauquenes-Maule (Sur). Nuestra 
vendimia inició el 11 de Marzo, con Cabernet Franc de 
Marchigüe, seguido de Syrah de Limarí. Las primeras 
cepas blancas, se cosecharon siete días después. 
Sauvignon Blanc de Colchagua, ingresó a la bodega en 
primer lugar. 

La zona norte de Chile continúa sufriendo un déficit 
hídrico que ronda el 80% y altas temperaturas en pri-
mavera y verano. La nubosidad costera entró en el va-
lle en pocas ocasiones, exponiendo aún más los viñe-
dos a la pérdida de agua. Esta situación resultó en una 
madurez rápida y algo avanzada. Sumado el hecho de 
que las horas de frío en invierno disminuyeron un 50% 
con respecto a un año normal, afectó drásticamente la 
ruptura de la latencia y, en consecuencia, la brotación, 
especialmente en Chardonnay. Destaca el Syrah, con 
vinos concentrados de viñedos que cruzan vetas calcá-
reas, aportando tensión.
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Valle de Colchagua 
En la Zona Central se vivió un invierno con lluvias su-
periores a los promedios 2018-2022, dejando embalses 
cerca de su capacidad máxima y algunos productores 
gravemente afectados por inundaciones. La primavera 
de 2023 fue fría, con algunas heladas, ya se esperaba un 
retraso en la brotación. En noviembre aparecieron tem-
peraturas superiores a los 30°C. El verano no explotó en 
temperaturas hasta febrero con olas de calor, que ralen-
tizaron aún más la madurez. Este último aspecto es po-
sitivo y se traduce en niveles moderados de alcohol y en 
general una buena acidez natural.

En cuanto al estado sanitario, hubo buena ventilación 
en general, con presencia inicial de “Oidio” y Botrytis, 
cuyos focos fueron controlados. Las fechas de cosecha 
en general, fueron más tardías en relación con el año 
anterior (+15 días). 
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Valle de Curicó

Valle Cauquenes – Maule

Valle de Itata 

Aunque el valle tuvo aspectos similares al resto del Va-
lle Central, la cordillera Curicana, donde cosechamos 
Sauvignon Blanc, mostró aspectos interesantes. Empla-
zado en la zona de Lontué alto, los viñedos soportaron 
algunos eventos de helada en primavera; pero fuera de 
esto, con una sanidad óptima, se lograron vinos de muy 
buena acidez y de bajo grado.

En un campo emplazado junto al río Cauquenes, no 
hubo mayor restricción de agua en la temporada, gra-
cias a su ubicación y a que sus suelos son de origen 
granítico y ricos en arcilla en la capa superficial, lo que 
permite retener la humedad. El clima fue caluroso y 
persistente en la temporada durante el día, y con no-
ches frescas y vientos que entran desde la costa a través 
del río, logrando una excelente acidez natural, buena 
tensión y color; destacando al Garnacha, el Cariñena y 
el Cabernet Sauvignon..

Nos encontramos con un año muy bueno para el seca-
no, sin mayor restricción de agua, buenos rendimien-
tos, equilibrio y con un óptimo estado sanitario; salvo 
focos de incendio en la temporada de verano, que afor-
tunadamente no llegaron a nuestras uvas, pero que sí 
afectaron a productores locales.
Destacamos la buena tensión de Chardonnay, Pinot 
Noir y Cinsault, esta última siendo destinada para 
vino rosado.
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Asesor
Marcelo Retamal

Conclusión
Una vendimia más para Top Wine Group, la cual tiene 
desafíos, oportunidades y que, potenciando los recur-
sos entregados por esta temporada, nos permite elabo-
rar vinos que serán distribuidos mundialmente. 

Agradecemos a todo el equipo, quienes día a día dan lo 
mejor de cada uno para lograr los objetivos, en un pe-
riodo donde se requiere mucho esfuerzo, compromiso 
y dedicación. Miramos con entusiasmo y muchas ener-
gías nuestra siguiente vendimia, la cual esperamos sea 
de un gran volumen, debido a los aumentos de ventas y 
apertura de nuevos mercados. Salud!
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